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Un stage de 6 semaines chez MECA GLASS

“Actuellement étudiante en premiére année de BTS
Gestion de la PME-PMI, jai choisi d'effectuer mon
stage au sein de I'entreprise MECA GLASS, axé sur la
relation client-fournisseur, afin d’observer et de
participer concrétement au fonctionnement d’'une
PME. Ce stage de 6 semaines m’a permis de découvrir
de maniére concréte les différentes fonctions d'une

PME et

“Dés mon arrivée, j'ai trouvé I'équipe trés . .\

accueillante, ce qui m'a permis de me sentir
rapidement a 'aise. J'ai apprécié que I'on
prenne le temps de me présenter les
différentes personnes avec qui j'allais étre
amenée a travailler ainsi que les roles de
chacun dans I'entreprise. Méme si je ne
maitrisais pas tout au départ, j'ai pu poser des
questions et apprendre au fur et a mesure,
dans une ambiance respectueuse et
bienveillante. La disponibilité de chacun m'a
permis de prendre confiance en moi.”

Participation au traitement de
commandes, au suivi de livraisons et a
la résolution de problémes.
Observation de la facturation et
participation au rapprochement des
bons de livraison et des factures.

Suivi de commandes d’achat pour le
transport et observation du traitement
des appels d'offres.

d’approfondir
compétences sur cet axe essentiel de ma formation.”

mes connaissances et

“Durant mon stage, j'ai eu 'opportunité
de participer a des taches tres variées,
principalement en lien avec la relation
client-fournisseur, mais aussi dans
d’autres domaines comme les
ressources humaines et la
comptabilité.”

e Création d’annonces de
recrutement pour différents
postes.

Participation a I'organisation d’'une
distribution de textiles aux salariés,
suivi d'un moment convivial
(gouter), ce qui m’a permis
d’observer la gestion interne et
I'attention portée au bien-étre des
employés.

Création d’'une présentation
commerciale destinée aux futurs
clients et partenaires
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“Je remercie toute I'équipe MECA GLASS pour
son accueil, sa bienveillance et son
accompagnement tout au long de ce stage
qui m’'a donné envie de m'investir davantage
dans mon parcours
et de continuer a développer mes compétences
professionnelles.”

SNEE
€

LE BILAN DE TON STAGE ?

“Dans I'ensemble, je garderais un excellent souvenir de
mon stage. Je I'ai trouvé tres enrichissant et formateur,
c'est pour moi une expérience professionnelle agréable
et trés intéressante. J'ai pu mettre en pratique mes
connaissances théoriques tout en découvrant le
quotidien d’'une PME. De plus, il m’a fait prendre
conscience une nouvelle fois de limportance de la
rigueur et de l'esprit d’équipe a avoir au sein d'une
entreprise.”
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